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Cuenta regresiva
Para conectarte con 
el futuro del Agro
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Una guía para 
aprovechar el 
Congreso al 
máximo

El futuro de los sistemas 
agroalimentarios de las 
Américas

Miércoles 7 
de 10 a 10:45 hs. 
Auditorio 
Nueva Amarok VW

• Manuel Otero (IICA)

• Joachim von Braun 
  (Universidad de Bonn)

• Isabela Teixeira (IICA)

• Rattan Lal 
  (Universidad de Ohio)

• Kip Tom (Ex Embajador  
  de EEUU en FAO) 

Del 7 al 9 de agosto se realiza-
rá el Congreso Aapresid edición 
Nueva Amarok VW, con la fuerza 
de Expoagro en el predio ferial 
de La Rural de Palermo (CABA). 
Será por primera vez en Buenos 
Aires y contará con la co-organi-
zación de Exponenciar. 

Bajo el lema: Todo está conec-
tado, el evento donde se escribe 
el futuro del agro, mostrará la 
conexión en todas sus formas. 
No solo el campo con la ciudad 
sino también la producción con 
la conservación, el presente con 
el futuro, el suelo con los ali-
mentos.

Agregado de valor y 
sustentabilidad: apuesta 
estratégica para el agro 
de las Américas

Miércoles 7 
de 14:30 a 15:30 hs. 
Auditorio Syngenta. 

• Hugo Chavarria (IICA)

• Nicolas Bronzovich 
  (Secretaria de Agricultura)

• Talita Priscila Pinto 
  (Fundación Getulio Vargas)

• Eduardo Trigo 
  (Consultor internacional)

• Doug Berven (POET) 

HALL COMERCIAL 

• 150 expositores de maquina-
ria, insumos, servicios y ag-
tech que permitirán conocer 
las últimas tecnologías y equi-
pamientos para el agro.

AGENDA

• 6 Auditorios y 3 salas con gran 
diversidad de paneles.

• 250 disertantes nacionales e 
internacionales.

• 160 charlas.

• 12 ejes temáticos .

Impacto del sistema de 
siembra directa en el 
carbono y la biología del 
suelo. Experiencias en 
Brasil y Argentina.

Miércoles 7 
de 14:45 a 15:45 hs. 
Auditorio YPF.

• Juca Moraes de Sa 
  (FEBRAPDP)

• Marie Bartz 
  (CARe-Bio)

• Ana Beatriz Wingeyer  
  (INTA)

• 10 Charlas AAPRENDER: pen-
sadas para contar el campo 
desde otra mirada, con figu-
ras destacadas como: La Sole, 
el chef Christian Petersen, el 
enólogo Alejandro Vigil, el em-
presario del Agro Gustavo Gro-
bocopatel, el bicampeón del 
Dakar Kevin Benavidez, el reco-
nocido arquero Roberto “Pato” 
Abbondanzieri, entre otros. 

PISTA CENTRAL

• Paseo de productores regiona-
les con presencia del progra-
ma regionales y acciones de 
Aula Aapresid: Con la finalidad 
de promover productos regio-
nales educando sobre la diver-
sidad productiva por fuera de 
los cultivos extensivos. 

• Acción en conjunto con el Ban-
co de Alimentos Rosario y CA-
SAFE para demostrar la cone-
xión entre el campo en nuestro 
día a día y la nutrición y la se-
guridad alimentaria. 

• Livings como espacios de des-
canso.

• Música en vivo.

• Espacio para hacerse socio 
Aapresid.

ACTIVACIONES SUSTENTABLES

• Punto de reciclaje de plásti-
cos: transformación en vivo de 
residuos plásticos en madera 
plástica.

• Medición de huella de carbono 
del evento por segundo año 
consecutivo.

• Puesta a disposición de infor-
mación con accesos para ani-
mar al público a NO desplazar-
se en auto en CABA.

• Entrega de plantines.

STREAMING

Se transmitirá en vivo y en direc-
to a través de congreso.aapresid.
org.ar y expoagro.com.ar.

• Sala VW y en simultáneo.

• “Levantando la perdiz” con en-
trevistas a disertantes, exposi-
tores, ingenieros y técnicos.

PISTA OFF-ROAD

Volkswagen Argentina contará 
con un stand incluyendo sus úl-
timas novedades en términos de 
producto y aprovechando el lan-
zamiento de la Nueva Amarok. 
La marca ofrecerá la posibilidad 
de conocerla y poder manejarla 
por primera vez en una especta-
cular pista Off- Road. Además 
de conocer sus versiones y equi-
pamiento podrán experimen-
tar todas sus bondades en una 
experiencia de manejo única en 
el Congreso Aapresid. También 
los visitantes podrán conocer 
toda la gama de los camiones 
Volkswagen.

Sin duda, la Nueva Amarok es el 
lanzamiento del año y participar 
del Congreso Aapresid es una 
oportunidad única para recibir a 
todos los fanáticos de la marca.

Claves en el manejo 
de un sistema integrado 
agrícola-ganadero. 

Jueves 8 
de 9 a 9:45 hs. 
Auditorio YPF.

• Paulo Carvalho 
  (UFRGS)

• José Jáuregui 
  (UNL) 

Charlas destacadas

Más información sobre 
el cronograma de charlas 
e inscripciones en 
congreso.aapresid.org.ar 



SUPLEMENTO ESPECIAL
DOMINGO 4 DE AGOSTO 2024 03

AGD, más de 76 años 
junto al campo, en todas
En su stand se podrá dimensionar su compromiso con 
toda la cadena agroindustrial argentina.

Aceitera General Dehe-
za (AGD) estará presen-
te durante el evento para 
reafirmar su compromiso 
con toda la cadena pro-
ductiva agroindustrial de 
nuestro país. La empre-
sa destaca su rol crucial 
en cada eslabón, desde 
la producción de materia 
prima hasta la industriali-
zación y la distribución de 
alimentos.

La empresa está organi-
zada en cuatro unidades 
de negocios: Cereales y 
Oleaginosas, Maní, Nego-
cios Agropecuarios y Mar-
cas.

“Estar integrados en toda 
la cadena nos permite re-
accionar rápidamente a 
las necesidades del ne-

teria de análisis de suelo. 
AgLab es el laboratorio 
de suelo más importan-
te de Argentina y analiza 
más de 35.000 muestras 
anuales. 

En AGD, la sustentabilidad 
es un pilar fundamental 
que guía cada paso de su 
estrategia. 

Al ser consultado al res-
pecto, Barbero destacó 
que “AGD está compro-
metida con la certificación 
ambiental de sus produc-
tos agroindustriales des-
de el origen hasta el con-
sumidor final a través de 

gocio y del cliente. Ade-
más logramos sinergizar 
las distintas áreas de ne-
gocios, buscando mayor 
eficiencia y de este modo 
convertirnos en una em-
presa más ágil, con mayor 
capacidad de respuesta y 
mejorar la competitividad 
ante mercados cada vez 
más exigentes”, señaló 
Eladio Barbero, gerente 
de la Unidad de Negocios 
de Cereales y Oleagino-
sas.

AGD articula todas las 
etapas del proceso, des-
de el cultivo y la molienda 
de oleaginosas hasta el 
envasado de productos, 
“garantizando los más al-
tos estándares de cali-
dad en el camino que los 

sistemas productivos con 
huella de Carbono Neutro 
y la aplicación responsa-
ble de insumos a través de 
prácticas del manejo es-
pecífico de insumos y pul-
verización selectiva”.

El compromiso de AGD 
con la sostenibilidad se 
refleja también en la in-
versión en una caldera 
cascarera en el complejo 
General Deheza, que uti-
liza cáscara de girasol y 
maní como combustible 
renovable, reduciendo 
la emisión de dióxido de 
carbono en 31.000 tone-
ladas por año.

alimentos recorren hasta 
llegar a la mesa de cada 
hogar”. 

Innovación y Tecnología 
en el Stand de AGD 

Los asistentes podrán co-
nocer los últimos servicios 
tecnológicos que ofrece 
la empresa desde su área 
experta para optimizar el 
rendimiento y reducir el 
uso de recursos.  

Además, podrán sumer-
girse en una experiencia 
de realidad virtual deno-
minada “AgLab Experien-
ce”, que permitirá a los vi-
sitantes sentirse inmersos 
en el laboratorio ubicado 
en La Carlota y experi-
mentar todo el proceso 
que realiza AGD en ma-

La anfitriona, 
una ciudad 
reconocida por 
su ecosistema 
emprendedor
y tecnológico
La Ciudad de Buenos Aires será por primera 
vez anfitriona del Congreso Aapresid. Tendrá 
un stand con un espacio dedicado a startups 
y emprendedores agtech.

El Congreso Aapresid con-
gregará durante tres días a 
productores y técnicos para 
debatir y abordar temas del 
futuro, integrando ciencia y 
producción con el objetivo 
de transformar la agricultu-
ra en un marco sustentable. 
Los visitantes podrán en-
contrar un entorno propicio 
para los negocios y el inter-
cambio entre empresas que 
apuestan por la tecnología 
de vanguardia y producto-
res líderes en la adopción 
tecnológica.

En ese contexto, la Ciudad 
de Buenos Aires contará 
con un stand donde parti-
ciparán start-ups y empren-
dedores agrotech vincula-
dos a diferentes programas 
del Ministerio de Desarrollo 
Económico.Este espacio de 
visibilidad permitirá a cada 
proyecto mostrar sus avan-
ces y beneficios ante un 
público especializado y po-
tenciales inversores. Ade-
más, habrá un sector de ne-
tworking que tendrá como 
objetivo generar espacios 

de conversación entre las 
startups y los productores 
agropecuarios en la bús-
queda de inversiones e im-
plementación de mejoras 
para el campo.

A través de la promoción 
de la innovación tecnoló-
gica, el apoyo a startups y 
la creación de herramien-
tas de inversión accesibles 
para productores, Buenos 
Aires busca convertirse en 
catalizador del crecimien-
to y la competitividad en el 

sector agropecuario.

En este sentido, el sector 
de agrotech, que utiliza he-
rramientas tecnológicas y 
científicas para aumentar la 
eficiencia y productividad 
del campo, está creciendo 
rápidamente, con inversio-
nes significativas a nivel 
mundial y en la región, don-
de la Ciudad juega un papel 
crucial.

Además, el gran desarrollo 
científico, tecnológico y de 

innovación de los últimos 
años ha abierto la posibi-
lidad de potenciar dos de 
los sectores más vibrantes 
de la economía argentina: 
la agroindustria y los nego-
cios vinculados a la econo-
mía del conocimiento. Co-
nectar al campo y la ciudad, 
dos mundos históricamente 
distanciados, a través de 
la ciencia, la tecnología y 
la innovación, permitirá un 
crecimiento virtuoso para 
ambos y para la Argentina.
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Fertilizadoras 
con tecnologías 
adaptables al 
usuario
Metalfor llega con una flota llena de 
innovación tecnológica al evento donde 
se escribe el futuro del agro.

Una de las premisas de la 
Asociación es la consolida-
ción del suelo, un aspecto 
directamente ligado a la 
aplicación del fertilizante. 
Por eso, Metalfor es la fer-
tilizadora oficial de Aapre-
sid. Tan es así que, durante 
el evento, la firma cordobe-
sa como patrocinador A en 
su stand (lote AL-04) exhi-
birá modelos con tecnolo-
gías adaptables al perfil del 
usuario.

En ese marco, José Luis 
Dassie, director de la com-
pañía, destacó la importan-
cia de esta actualización 
en el vínculo: “Comparti-
mos objetivos comunes; 
nuestros desafíos también 

pasan por ofrecer herra-
mientas tecnológicamente 
aptas para lograr una ma-
yor productividad y ayudar 
a que la actividad sea cada 
día más sustentable. Como 
empresa relevante en el 
ecosistema agroindustrial 
Metalfor siempre está con 
una visión a futuro sobre el 
productor y su relación con 
el campo”.

En la misma línea, Javier 
Grasso, gerente comercial, 
indicó que la continuidad 
del trabajo en conjunto tie-
ne que ver con objetivos 
compartidos y la búsqueda 
de un crecimiento en mate-
ria de fertilización. “Por eso 
es una excelente alianza 

desde lo estratégico; estar 
ligados es importante por-
que ellos saben mucho de 
la temática y nosotros in-
tentamos materializar las 
soluciones”, analizó Grasso.

Lo mejor en AAPRESID

El ingeniero agrónomo 
Juan Pablo Rodríguez, de 
la División Fertilización de 
Metalfor, destacó la perfor-
mance de la “Fertilizado-
ra Oficial de AAPRESID”: 
la fertilizadora neumática 
F7040N, el equipo de ma-
yor tecnología y confiabili-
dad del mercado, avalada 
por centenares de unida-
des entregadas en los últi-
mos 5 años. 

Rodriguez anunció que 
brindarán asesoramiento 
técnico para todo el por-
tafolio de equipos, desde 
fertilizadoras y pulveriza-
doras, hasta tolvas para el 
traslado de fertilizante a 
granel, tanques y carros de 
apoyo.

Un evento de esta enverga-
dura representa oportuni-
dades, especialmente en un 
año con complicaciones en 
el sector. “En un esfuerzo 
financiero importante para 
Metalfor, estaremos ofre-
ciendo beneficios inmejo-
rables para la adquisición 
de nuestras fertilizadoras 
para aquellos distribui-
dores que visiten nuestro 

stand”, dijo el ingeniero.

Finalmente, José Luis Das-
sie asumió que Metalfor 
está lista para seguir por la 
senda del crecimiento con 
su apuesta por la produc-
ción nacional. Analizó el 
contexto macroeconómico, 
con el precio de los com-
modities y otras variables 
de ajuste, pero hizo hinca-
pié en un aspecto necesa-
rio: “Precisamos previsibi-
lidad en todos los sentidos 
para poder generar más y 
mejores oportunidades. 
Consideramos que vamos a 
seguir este año por la sen-
da del crecimiento”, con-
cluyó Dassie.

Todo sobre el cultivo de camelina 
En el marco del evento, Bunge y Chacraservicios dispondrán de dos stands para interactuar con los asistentes.

Durante tres días, los vi-
sitantes que se acerquen 
al Congreso Aapresid 
podrán conocer los pro-
ductos y servicios que 
Bunge y Chacraservicios 
ofrecerán, destacando 
su presencia en el even-
to más esperado del sec-
tor agropecuario. Ambas 
empresas estarán ubica-

das en los stands N-60 y 
M-60, estratégicamente 
situados frente a Aapresid 
Point. 

Cabe mencionar que, 
Chacraservicios es una 
compañía local líder en el 
cultivo de Camelina que 
opera en Argentina desde 
el año 2003. Se ha aboca-

do desde sus inicios a la 
investigación y al desarro-
llo del cultivo de Camelina 
Sativa. 

La agenda de actividades 
de Chacraservicios duran-
te el Congreso Aapresid 
incluye una charla desta-
cada que se llevará a cabo 
el jueves 8 de agosto a 

las 10 hs. En esta presen-
tación, titulada “Cameli-
na y Biocombustibles: un 
Puente Verde entre dos 
generaciones”, modera-
da por Héctor Huergo y 
Emiliano Huergo, quienes 
aportarán su experiencia 
y conocimiento para enri-
quecer la discusión.

Este evento representa 
una oportunidad única 
para los profesionales del 
sector agropecuario de 
actualizarse sobre las últi-
mas tendencias y avances 
tecnológicos, así como 
de establecer contactos 
valiosos con líderes de la 
agroindustria.
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Propuestas financieras y 
beneficios especiales para 
el sector agroindustrial
El BNA participará con sus habituales propuestas comerciales 
y beneficios para los clientes que visiten el Congreso. 

Una invitación 
para ir más allá 
de los límites
UPL llegará al evento con el foco 
puesto en cómo producir en forma 
sostenible y eficiente.

Como cada año, UPL Corp 
Argentina se hará presente 
en uno de los puntos más 
esperados por los miles de 
productores, asesores y 
otros actores de la cadena 
de producción de alimen-
tos que asisten al encuen-
tro.

Según adelantaron, la fir-
ma extenderá a todos los 
visitantes una invitación a 
trascender fronteras: “Va-
yamos más allá de los lími-
tes”. 

“Bajo esa filosofía es que 
UPL Corp pone el foco en 
cómo producir en forma 
sostenible y eficiente im-
plica, necesariamente, una 
mirada que vaya mucho 
más allá del aquí y el ahora, 

La entidad bancaria estará 
presente en el stand C-10 
con diferentes herramien-
tas de financiación. Una de 
ellas, AgroNación, la tarje-
ta de crédito para el pro-
ductor agropecuario que, 
con más de 20 años en el 
mercado, brinda condicio-
nes de financiación únicas 
para el cliente y plazos de 
pago muy convenientes 
para el comercio adherido.

También estará con Py-
meNación, que implica un 
crédito flexible para las 
pequeñas y medianas em-
presas. Con esta tarjeta se 
podrá acceder a financia-
ción de hasta un año, en 
cuotas con el beneficio de 
tasa fija.

Otra de las herramientas 
que pondrá a disposición 

y más allá de las individua-
lidades”, aseguraron.

La compañía compartirá 
allí sus principales líneas de 
trabajo en esa dirección: el 
desarrollo de biosoluciones 
innovadoras para recupe-
rar áreas improductivas, re-
vertir situaciones de estrés 
en los cultivos y mejorar 
los rendimientos; también 
la introducción al mercado 
de productos para la pro-
tección de los cultivos con 
formulaciones que permi-
ten hacer un manejo soste-
nible de las resistencias; y 
el trabajo ecosistémico de 
su área Bloom ai, que -de 
forma colaborativa y abier-
ta- potencia y conecta a 
diferentes integrantes de 

será BNA Conecta, el mar-
ketplace B2B exclusivo 
para usuarios del segmen-
to empresas a través del 
cual podrán desarrollar 
oportunidades de nego-
cios en todo el territorio 
nacional.

Desde la entidad destaca-
ron que en BNA Conecta, 
los clientes podrán usar 
AgroNación y PymeNa-
ción para comprar con las 
condiciones exclusivas de 
las tarjetas, sumando para 
esta ocasión la modalidad 
de compra en 18, 24 y 36 
cuotas a tasa fija. La plata-
forma, además, permite el 
diferimiento de pago hasta 
365 días, financiación has-
ta 12 cuotas o combinación 
de ambas opciones, sin su-
perar el año de plazo.

la red y, entre otras cosas, 
acompaña a los producto-
res en el camino de medir 
su huella de carbono. 

“Además, UPL Corp pro-
pondrá un espacio de cons-
trucción colaborativa en su 
stand dentro del Congreso 
y cada asistente será parte 
aportando y compartiendo 
las soluciones que permi-
ten a la agricultura ir más 
allá de los límites”, explica-
ron.

En esa línea, Pablo Angele-
tti, gerente de herbicidas y 
fungicidas de UPL Corp Ar-
gentina, expondrá el miér-
coles 7, a las 12.15 hs, en 

LÍNEAS DE CRÉDITO 
VIGENTES EN BNA

Enumerando sus líneas 
de crédito vigentes desde 
BNA explicaron la de Ma-
quinaria Nacional: “Con 
tasa fija a 48 meses, en 
pesos, con bonificaciones 
de Fabricantes y Conce-
sionarios con convenio con 
el BNA, hasta el 100% del 
bien, IVA incluido”. Tam-
bién, otra es la de Maqui-
naria Nacional Usadas en 
Pesos, exclusivamente con 
aval de SGR, hasta 5 años 
de plazo, hasta el 100% del 
bien, IVA incluido. 

En cuanto a la compra de 
camiones, remolques, se-
mirremolques, utilitarios, 
buses y minibuses: para a 

MiPyMEs y Grandes Em-
presas, en pesos, hasta 60 
meses, con bonificaciones 
de Fabricantes y Conce-
sionarios con convenio con 
el BNA, hasta el 100% del 
bien, IVA incluido. 

Además, línea de créditos 
a MiPyMEs “Carlos Pe-
llegrini” e Inversión Pro-
ductiva para  Capital de 
Trabajo –hasta 3 años- e 
Inversión -hasta 10 años 
- y con opciones de tasa 
fija y variable. Y también 
se destaca una línea para 

Emergencia Agropecua-
ria, a tasa fija en Inversión 
hasta 10 años, y Capital de 
Trabajo hasta 3 años, para 
MiPyMEs en estado de 
emergencia agropecuaria.

Por último, explicaron 
que poseen Líneas para 
Comercio Exterior: finan-
ciación de exportaciones, 
prefinanciación de expor-
taciones y financiación de 
exportaciones/ facturas 
de exportación y financia-
ción de importaciones. 

la sala UPL. “La demanda 
de alimentos crece y Ar-
gentina, como proveedor 
clave del mundo, tiene un 
desafío: aumentar la pro-
ductividad sobre la misma 
superficie de una forma 
sostenible. Para lograrlo, 
proponemos una mirada 
integral u holística de los 
cultivos que implica conti-
nuar trabajando sobre las 
problemáticas más visibles 
-malezas, patógenos y pla-
gas- pero a la vez ir más allá 
de lo que nuestros ojos ven 
y -por ejemplo- aportar a 
la mitigación del impacto 
de los factores abióticos, 

que en algunos casos afec-
tan el 65% del rinde poten-
cial”, adelantó Angeletti. 

Por otro lado, el especialis-
ta de UPL Corp presentará 
en el Congreso Aapresid un 
portfolio que incluye más 
de 15 herramientas en maíz 
y otras 24 en soja, y abar-
can desde el segmento de 
tratamiento de semillas 
hasta poscosecha, pasan-
do por una amplia gama 
de herbicidas, fungicidas, 
insecticidas, biosoluciones 
y, en el caso de la soja, el 
complemento de los inocu-
lantes de la marca Nitragin.
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REFERENCIAS
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Innovación, digitalización 
y el potencial del maíz, en 
el centro de la Agricultura 
Regenerativa

Una propuesta 
digital de valor 
pensada para 
el negocio 
agropecuario

Bayer arribará con novedades sobre el portafolio integral de soluciones 
diseñadas para los cultivos y participará en tres charlas destacadas.

Santander Agronegocios mostrará su 
contribución al ecosistema agro.

En el marco del evento, 
Bayer participará con un 
stand como espacio de re-
lacionamiento y conexión 
con sus clientes, ofrecien-
do una experiencia per-
sonalizada donde podrán 
conocer y ampliar la infor-
mación y novedades sobre 
el portafolio integral de 
soluciones diseñadas para 
los cultivos, destacando 
sus principales marcas, en-
tre ellas Dekalb, FieldView, 
Adengo y PRO Carbono.

“El Congreso Aapresid 
es un espacio fundamen-
tal para Bayer, ya que nos 
permite reafirmar nuestro 

“Santander está muy pre-
sente en la financiación de 
maquinaria agrícola. Con-
tamos con valiosas alian-
zas comerciales con los 
principales fabricantes del 
país. Hemos desarrollado 
soluciones digitales para 
calificar crediticiamente a 
los clientes y, no clientes 
de la manera más ágil”, 
aseguraron desde la enti-
dad. 

Manifestaron que, entre 
otras iniciativas, acom-
pañan a los productores 
agropecuarios en su pro-
ceso de digitalización del 
negocio, a través de so-
luciones innovadoras y 

compromiso con la inno-
vación, la digitalización y 
la sustentabilidad como 
pilares esenciales para el 
presente y futuro del agro 
argentino. Una vez más, el 
Congreso nos abre un es-
pacio único de diálogo e 
intercambio cercano con 
nuestros clientes y otros 
actores clave del sector 
para mostrar nuestras últi-
mas novedades y avances 
en tecnología y ciencia ha-
cia nuestra visión de Agri-
cultura Regenerativa”, afir-
mó Geraldine Stegemann, 
directora de Marketing 
para la división de Crop 
Science de Bayer.

disruptivas. No obstante, 
indicaron que “si bien bus-
camos agilidad a través 
de la digitalización, nues-
tro modelo de atención 
no descuida de la posibili-
dad de contar con un ase-
soramiento personalizado 
a la medida de las nece-
sidades de cada uno de 
nuestros clientes a través 
de un equipo de profesio-
nales a lo largo y ancho de 
toda la Argentina”.  

La compañía pondrá a 
disposición de los pro-
ductores su Plataforma 
Santander Agronegocios. 
“Seguimos acompañando 
al productor agropecua-

Charlas destacadas

Miércoles 7 a las 11:15: 
Maximiliano Cueto, líder 
de Producto para Maíz 
y Protección de Culti-
vos de Bayer, y Federico 
Vartorelli, director Global 
de Breeding y Customer 
Technologies de Bayer 
Crop Science, participa-
rán del panel: “Frente al 
achaparramiento y otros 
desafíos, ¿cómo seguir 
pensando el cultivo de 
maíz?”. 

Jueves 8 a las 11:15: Juan 

rio en su transformación 
digital brindándole la 
oportunidad de financiar 
la compra de insumos, 
hacienda y repuestos de 
maquinaria agrícola has-
ta 1 año de plazo y de una 
manera simple, segura y 
100% digital”. En la Pla-
taforma los proveedores 
adheridos podrán ofrecer 
soluciones de financia-
miento adaptadas a los 
ciclos productivos de sus 
clientes, quienes realizan 
sus operaciones a través 
de Online Banking empre-
sas. Los pagos de los prés-
tamos se pueden acordar 
a través de un préstamo 
con acreditación inmedia-
ta en la cuenta del provee-

dor o mediante la emisión 
de ECHEQ.

También, aseguraron que 
quieren seguir acompa-
ñando a las personas y a 
las empresas para cambiar 
o comprar maquinarias 
0km o usadas: “Con el Sú-
per Préstamo Prendario, 
financiamos camiones, 
utilitarios, maquinarias 
agrícolas y otros bienes, 
hasta el 95% del valor del 
vehículo según el modelo 
y la antigüedad. Además, 
ofrecemos diversas líneas 
de financiación que se 
adaptan a las necesidades 
de cada cliente”. Incluirán 
beneficios diferenciales 
como postergar la primera 

cuota a los 12 meses desde 
la liquidación del présta-
mo tras la compra de ma-
quinaria autopropulsada 
(sembradoras, cosecha-
doras, tractores y más).

Farinati, presidente y 
CEO de Bayer Cono Sur, 
será parte de uno de los 
paneles de la sección In-
ternacional: “Cosecha de 
Carbono: Avanzando en 
la Agricultura Sustenta-
ble en las Américas”. 

Jueves 8 a las 11:15: dis-
tintos referentes y espe-
cialistas disertarán en el 
espacio “Potenciando la 
agricultura regenerativa, 
ciencia, carbono y digita-
lización”, mostrando re-
sultados, recursos y prác-
ticas que confirman que 

se puede producir de ma-
nera sustentable. El panel 
estará integrado por Pa-
blo Leguizamón, líder de 
Operaciones del Nego-
cio de Carbono en Bayer 
Cono Sur; Galo Benedit, 
gerente Técnico de Car-
bono en Bayer LATAM; 
Miguel Ángel Taboada, 
director de Carbon Group 
Agro-climatic Solutions 
SRL; Rodolfo Bongiovan-
ni, coordinador de pro-
yectos del INTA y Leticia 
Tuninetti, analista de Ci-
clo de Vida en el INTI.

Para agendar

El jueves 8 a las 17 en el 
Auditorio Principal, Ni-
colás Low, Head Agrone-
gocios Banco Santander, 
será speaker en el panel 
“Estrategias Financieras. 
Contexto actual, futuro 
y tendencias”, junto con 
Hernán Busch, gerente 
Agronegocios Banco Ga-
licia, y Juan Martin Ocam-
po, gerente Productos 
Agro Banco Macro. 
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Un porfolio completo para 
mejorar la toma de decisiones

Aprovechá 
el Agroshock 
de Ofertas

La marca NK dará los detalles de sus nuevos híbridos, el valor de sus 
servicios y una charla técnica basada en el impacto de las herramientas 
digitales para ambientar lotes en contextos desafiantes.

Un anticipo de 
las promociones 
que se podrán 
encontrar en el 
Congreso

Bajo el lema “El campo 
te pone a prueba, con NK 
siempre rendís”, NK Semi-
llas será parte del primer 
Congreso Aapresid que se 
realizará en Buenos Aires. 
“La marca dice presente 
para aportar su conocimien-
to, tecnología e innovación 
a través de la incorpora-
ción de nuevos híbridos de 
maíz y girasol. El jueves 8 de 
agosto, NK también se acer-
cará al productor con una 
charla técnica que reúne la 
profesionalización de las 
herramientas digitales de 
la marca con las soluciones 
prácticas basadas en datos 
para generar rentabilidad en 

contextos desafiantes”, ade-
lantaron desde la empresa.

La charla del jueves 8 de 
agosto, a las 14:30 hs: 
Agricultura Digital, ¿cómo 
generar rentabilidad en 
contextos desafiantes? 
“La disertación, a cargo de 
Andrés Caggiano, gerente 
de Desarrollo de Producto 
en NK, demostrará que la 
digitalización de los datos 
y las soluciones digitales 
simples potencian el ren-
dimiento de los híbridos 
NK a través del uso de la 
plataforma Cropwise y de 
la herramienta de recomen-
daciones específicas y de 
posicionamiento de los pro-

ductos de la marca: Sistema 
NK”, aseguraron. 

Por otro lado, NK llevará a 
Aapresid “un nivel óptimo 
de recomendación a través 
de la integración de NK a la 
plataforma Cropwise: una 
herramienta disponible a los 
distribuidores oficiales don-
de podrán crear y ofrecer el 
servicio de prescripciones 
de densidad y fertilización 
variable para los híbridos 
NK, desde la funcionalidad 
Planting”, indicaron. 

El Congreso Aapresid tam-
bién será el escenario para 
que el equipo técnico de 
NK presente su actual pro-
puesta basada en la genéti-

ca local con nuevos híbridos 
cada vez más adaptables. 
La marca dará más deta-
lles sobre el lanzamiento 
del maíz NK 835 VIPTERA3 
que tiene destacado poten-
cial de rendimiento y exce-
lente agronomía, con el ci-
clo más corto del porfolio.

Además, recomendarán sus 
maíces de alto potencial en 
ambas fechas de siembra y 
más versátiles por su ciclo: 
el NK 842 VIPTERA3, el NK 
870 VIPTERA3 y el NK 855 
VIPTERA3 cuyas prestacio-
nes son ampliamente cono-
cidas entre los productores.

El lanzamiento del girasol 
NK 3979 CLHO, junto con 

la recomendación de NK 
3969 CL, “reflejan el tra-
bajo en equipo, la inversión 
en híbridos que mejoran la 
performance en cada lote y 
el resultado de la genética 
que se ofrece cada año de 
la mano al entrenamiento 
constante de los distribui-
dores oficiales presentes en 
todo el territorio”, expresa-
ron. NK lleva a Aapresid sus 
híbridos de girasol que tie-
nen el mayor potencial de 
rendimiento y contenido de 
aceite: el NK 3969 CL en su 
segmento oleico y el nuevo 
NK 3979 CLHO que ofrece 
el mayor rendimiento para 
el segmento alto oleico.
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